VAN © NAAR 100
IN 9© DAGEN.

Realiseer met onze bewezen 90-dagen

aanpak efficiénte meetbare groei.




GAAT JOUW OMCZET MET
ONZE AANPAK x §7?

Of je nu pioniert met innovatieve initiatieven of je bestaande Go-To-Market

strategie wilt versterken en verbeteren: als je echt succesvol wil zijn en een

verschil wil maoken onder aan de streep, is het essentieel om dit
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gestructureerd en stapsgewijs aan te pakken. In dit document delen we -
Mathieu Manders,

onze bewezen methode met je. . 5
Strateqgy Director bij Yonego
Ben je enthousiast? Dan staan we klaar om je te ondersteunen bij jouw

uitdagingen!



2 GROEIPADEN.

O1. De 90 Dagen Groei Accelerator

Voor gevestigde merken die klaar zijn voor de é

volgende stap: écht resultaat onder aan de streep

en substantiéle lange termijn groei.

02. Het 90 Dagen Validatie traject

Van de lancering van product tot een nieuwe markt
ontdekken: we valideren jouw initiatief en bouwen

het fundament om substantieel te groeien.




1. DE 9© DAGEN

GROEI ACCELERATOR.

0O1. Het fundament.

De basis van dlles. In deze fase
verstevigen en verdiepen we,
optimaliseren de data en
technologie die erachter zitten
en bouwen door middel van
content en campagnes een
sterke hygiéne loag om je klaar
te stomen voor duurzame

groei.

02. Propositie validatie

Een krachtige propositie
onderscheidt winnaars van
achterblijvers. We analyseren
de doelgroep, de concurrentie
en jouw aanbod en testen
boodschappen, formats en
creatives om de combinatie te
vinden die bij jouw merk en

publiek past.

03. Advies & groeiplan

We ronden het traject af met
concreet advies en een
groeiplan voor de komende 12
maanden. Dit biedt een
duidelijk pad voorwaarts en
concrete actiepunten om je

groeiaombities te realiseren.




NA 9© DAGEN WETEN WE HOE JOUW
ONDERNEMING OP EEN DUURZAME MANIER
EXPONENTIELE GROEI KAN REALISEREN.

Dit is niet zomaar een ambitieuze uitspraok, maar een belofte gelbaseerd op diepgaand onderzoek en

analyse.



©2. HET 9© DAGEN VALIDATIE
TRAJECT.

01. Het fundament.

We leggen de basis door
de markt en de
doelgroep grondig te
begrijpen en maken ons
klaar voor marktlancering
en livegang van de

campagnes.

02. Leren.

We lanceren onze
campagnes en
verzamelen realtime
waardevolle feedback en

inzichten uit de markt.

03. Verdiepen.

Met de verzamelde
inzichten uit de vorige
fase duiken we dieper in
optimalisatie, verfijning en

validatie.

O4. Opschalen.

Uitgerust met concrete
data en inzichten, zetten
we onze beste
strategieén volledig in om
maximaal rendement te

behalen.

05. Evaluatie.

Samen reflecteren we op
het gehele traject,
beantwoorden we de
centrale vraag en
ontwikkelen een groeiplan

voor de toekomst.




NA 9© DAGEN WETEN WE OF HET HAALBAAR
IS OM KLANTEN TE WERVEN MET DE
AFGESPROKEN TERUGVERDIENTIJD & CPA.

-n of dit initiatiet een wezenlijke bijdrage kan leveren om x 3 te gaan.



ZIJN WE EEN MATCH?

Wij geloven dat lange termijn partnerships de sleutel zijn tot duurzame
groei en vinden het belangrijk dat je het gevoel krijgt dat we niet zomaar
een bureau zijn, maar écht onderdeel uitmaken van jouw organisatie en

samen met jou impact maken op je business resultaten. Dat vraogt om

wederzijds vertrouwen en een Klik.

. In 90 dagen gaan we dus niet alleen samen resultaat boeken en jouw
Benieuwd naar meer? Neem dan

merk, de doelgroep en de markt valideren, maar ook elkaar beter leren
contact op met onze

| kennen. Zijn we na 90 dagen enthousiast en passen we echt bij elkaar?
Business Developer Jasmyn

v Daon gaan we samen aan de slag met een groeiplan voor de lange termijn.
enara;

YONEGO™

j.menara@yonego.nl




